3 CERCETARE DE PIATA PENTRU VERIFICAREA

MODELELOR ALTERNATIVE DE VENIT

PLEN SI
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DESCRIERE
PREGATIRE

Trebuie sa aveti o idee pentru un
serviciu / produs pe care doriti sa
vindeti.

Aveti 0 idee bund, dar nu sunteti sigur dacd este
cu adevdrat nevoie de produsul / serviciul pe
care 1l aveti In minte. Aceastd activitate va ajuta
sa decideti daca este realist s urmariti o idee
pentru un model alternativ de venit, bazat pe
starea pietei. Uneori, aveti o idee bund, dar mai
tarziu va dati seama ca alte organizatii sau
companii oferd deja un produs sau un serviciu @ MATERIALE
foarte asemanator cu cel la care v-ati gandit si

voi. Pentru a céastiga bani, este important ca * Markere

produsul sau serviciul vostru sa raspunda unei ® Flip-chart

nevoi sau sa rezolve o problema, care nu este

deja adresatd sau rezolvata de altcineva. INSTRUMENTE

® Fisa de lucru:

Matricea model pentru afaceri sociale (22)

(@ MUNCA DE TEREN F VARF

q. MODELE DE VENIT REALIZAT
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TOOLS FOR CITIZENS

PAS1  INPLEN:
Asigurati-va cad toatd lumea are o idee clard asupra modelului alternativ de venit
propus. Discutati si clarificati: [30 MIN]
a. Care este produsul sau serviciul care va aduce venituri?
b. Cine este clientul tinta?

PAS2 1N GRUPURI MICI:
Discutati ce ,problemad’ rezolva produsul / serviciul vostru pentru clientul tinta.
Scrieti raspunsurile pe un flip-chart:
a. Care este problema clientului?
b. De ce este aceasta o problema?
c. Cum rezolva in prezent potentialii clienti aceasta problema?
d. Ce alte organizatii sau companii oferd In prezent un produs sau un serviciu
care rezolva aceasta problema? Cum va fi diferit produsul vostru?
Puneti hartia de flip chart din fiecare grup pe perete. [40 MIN]

PAS3  INPLEN:
Permiteti participantilor sd mearga la perete si sa citeasca toate raspunsurile si
ideile diferite. [20 MIN]

PAS 4 Discutati urmatoarele intrebari:
a. Care sau cine ar fi cel mai mari concurenti pentru produsul sau serviciul
propus?
b. Este ideea suficient de unica pentru a obtine vanzari mai mari decat costurile
de productie pentru produsul sau serviciul propus?
C. Este piata deja plind de produse similare? [30 MIN]

PAs5  Inchideti discutia ajungand la o concluzie dacd modelul de venit alternativ
propus se va vinde in mod realist pe o piata competitiva. Raspundeti la intrebar-
ea ,Este Intr-adevar nevoie de acest produs sau serviciu pe care doriti sa 1l
produceti?” Daca raspunsul este ,nu’, ,poate” sau ,doar o mica nevoie’, este
timpul sd va intoarceti la flip-chart.. Dacd raspunsul este ,da’, continuati cu Matri-
cea model pentru afaceri sociale (22) B

@ FOLLOW UP

Daca doriti s& aprofundati studiile de piata sau nu puteti cddea de acord in
plen cu privire la necesitatea produsului propus, creati un grup de lucru
care va fi responsabil pentru colectarea informatiilor de la potentiali clienti
prin interviuri sau sondaje.

1/7/////7/7/777/7////////////////

Prima editie | 2021



