2 GRILA PENTRU SURSELE DE VENITURI

FINANTATOR

Finantare Publica

Guvernele nationale

Surse de finantare

Fundatii, agentii, companii,
ONG-uri mari

Persoane fizice sau
companii

Initiative Antreprenoriale

(activitate economica)

Niciunul

FRECVENTA

O data pe aplicatie

O data pe aplicatie

O data pe aplicatie sau
recurent

Constant

CUM SE OBTINE
FINANTAREA

Proces de aplicare

Proces de aplicare

Cutie de donatii online/of-
fline, campanii de finantare
in format fizic si electronic

Crearea unui serviciu sau
produs pe care ONG-ul il
poate vinde clientilor

AVANTAJE

Numeroase oportunitati
pentru proiecte mari

Numeroase oportunitati
pentru proiecte mici si medii

Relativ usor de gasit; de
obicei, donatorii nu incearca
sa influenteze scopul
proiectului; fara aplicatii

Sursa constanta si durabila
de finantare; fara influente
externe asupra obiectivelor
proiectului

DEZAVANTAJE

Procese extinse si detaliate
de aplicare si raportare, care
trebuie repetate pentru
fiecare proiect/activitate
noua; proces competitiv de
aplicare; nevoile finantato-
rilor pot influenta scopul
proiectului

Proces detaliat de aplicare si
raportare; o singura
finantare; nevoile finantato-
rilor pot influenta scopul
proiectului

Este necesara multa munca
pentru a face posibila solici-
tarea donatiilor persoanelor
fizice sau pentru a activa un
buton de donatie pe un site
web.

Poate fi foarte dificil sa
creezi o functie de generare
de venituri in cadrul unui
ONG si necesita o anumita
cunoastere a modelelor de
afaceri.

NIVEL DE
DIFICULTATE

Mediu

Mediu

Scazut

Ridicat

é MODEL FINANCIAR

Cartonas cu Metode 32
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