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PRZYGOTOWANIE
Przygotujcie pomyst ustugi lub
produktu, ktéry chcecie wprowadzic¢
na rynek.

Macie dobry pomyst, ale nie jestescie pewni, czy
istnieje zapotrzebowanie na wasz produkt lub
ustuge? To ¢wiczenie pomoze wam zorientowac
sie, na ile prawdopodobne jest zrealizowanie
pomystu z wykorzystaniem alternatywnego
modelu dochodowego. Do tego celu bedziecie
musieli zbadac¢ rynek - czy inne organizacje
i firmy oferujg podobny produkt lub ustuge?
Powodzenie, rowniez finansowe, bedzie mozli-
we dzieki dostarczeniu rozwigzania jakiego nie * Markery
proponuje nikt inny. * Flipchart

(¥) MATERIALY

NARZEDZIA

® Karty pracy:
Szablon modelu biznesu spotecznego (22)
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q. MODELE UZYSKIWANIA DOCHODU
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TOOLS FOR CITIZENS

KROK 1  NAFORUM:
Upewnijcie sie, ze wszyscy rozumiejg koncept alternatywnego modelu dochodo-
wego, nad ktorym zamierzacie pracowac. Omowcie | doprecyzujcie. [30 MIN]
a. Jaki produkt lub ustuga przyniesie dochod?
b. Kim jest odbiorca waszej propozycji?

KROK 2 W MALYCH GRUPACH:
Przedyskutujcie takg kwestie: ‘Rozwigzaniem jakiego problemu jest nasza
ustuga/produkt?” Zadajcie sobie ponizsze pytania | zapiszcie odpowiedzi na
flipcharcie:
a. Jaki jest problem potencjalnego odbiorcy/klienta?
b. Dlaczego jest to problem?
¢. Jak potencjalny klient/odbiorca obecnie rozwigzuje ten problem?
d. Jaki produkt/ustuge oferujg inne organizacije lub firmy i jak on rozwigzuje ten
problem? Co odréznia nasz produkt?
Zawiescie wasze flipcharty na scianach. [40 MIN]

KROK3  NAFORUM:
Galeria pomystow jest gotowa, przeczytajcie wszystkie propozycje. [20 MIN]

KROK 4 Omowcie nastepujace pytania:
a. Kto lub co bytby najwiekszg konkurencjg dla proponowanego przez was
produktu/ustugi?
b. Czy pomyst jest wystarczajgco unikatowy, by zysk ze sprzedazy przewyzszyt
koszty produkgji?
c. lle podobnych produktow jest juz na rynku? [30 MIN]

KROK 5 Podsumujcie dyskusje i zdecydujcie, czy proponowany alternatywny model
dochodu jest w stanie odniesc sukces na konkurencyjnym rynku. Odpowiedzcie
na pytanie: "‘Czy dla tego produktu/ustugi istnieje realne zapotrzebowanie na
rynku?” Jesli odpowiedz brzmi "nie” lub “tylko mata potrzeba’, czas wrocic do
flipchartu i powtdrzy¢ proces. Jesli odpowiedz brzmi “tak’, kontynuujcie prace z
kartg Szablon modelu biznesu spotecznego (22) B

@ KONTYNUACJA

Jesli cheecie gfebiej zbadac rynek lub nie doszliscie jednogtosnie do wnio-
sku, ze produkt jest naprawde potrzebny, stworzcie specjalng grupe
robocza. Jej zadaniem bedzie zebranie informacji od potencjalnych
klientow drogg wywiadu i ankiety.
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