3 1 PREZENTOWANIE POMYSLOW DARCZYNCOM

OPIS

Czesto kontakt z potencjalnymi darczyncami
odbywa sie poprzez napisanie wniosku granto-
wego, co pozwala odpowiednio zaplanowac
czas i dobrze zastanowic sie nad tym, co chce-
cie im powiedzie¢. Czasami jednak, mozecie
mieC szanse 0sobistego spotkania z darczynca
I zaprezentowania mu waszego projektu w
rozmowie. W takie] sytuacji dobre przygotowa-
nie to podstawa. To narzedzie pozwoli wam
stworzy¢  wysmienitg prezentacje waszego
projektu, dziatania lub programu, ktora przed-
stawi go w najlepszym mozliwym swietle.

lz szczyT &% PERSPEKTYWA

E MODEL FINANSOWY

@@ FORUMI
@@ Ve GRUPY

PRZYGOTOWANIE

Sporzadzcie  liste  waszych
dziatan, projektéw i programow,
ktore potrzebujg finansowego
wsparcia.

(¥) MATERIALY

e Flipchart
® Markery
e Karty moderacji

NARZEDZIA

Nie wymagane
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TOOLS FOR CITIZENS

KROK 1 NA FORUM: Przedstawcie i pokrotce przedyskutujcie:
1. Podejscie mowigce, ze prezentowanie pomystow (ang. pitching) to umiejetnose, ktorg
mozna zdoby¢ poprzez odpowiednie przygotowanie i praktyke;
2. Dlaczego jest wazne, aby wasza organizacja miata przygotowang prezentacje kazde-
go dziatania, projektu lub programu, dla ktorego szuka finansowania oraz
3. Co sktada sie na dobrg prezentacje. [20 MIN]

KROK2Z W MALYCH GRUPACH: Stworzcie wysokie] jakosci prezentacje dla jednego z wczesnigj
zidentyfikowanych dziatan, projektow lub programow. [45 MIN]
Dla kazdego dziatania, projektu lub programu grupa przygotowuje:
a. Opis problemu spotecznego, ktorym organizacja planuje sie zajg¢ w ramach danego
dziatania. Prezentacja powinna zawiera¢ dowody na istnienie problemu oraz jego
kontekst historyczny i przewidywania na przysztos¢. Opis problemu powinien zawierac¢
rowniez informacje na temat lokalizacji problemu, grupy docelowej i szerszego kontek-
stu (lokalnego, narodowego lub globalnego).
b. Informacje na temat roznych rozwigzan, ktore mogtyby zosta¢ wdrozone w celu
rozwigzania problemu.
c. Analize otoczenia, wskazujaca kto (inne organizacje pozarzagdowe, firmy itd.) juz dziata
na rzecz rozwigzania wybranego problemu spotecznego.
d. Wyjasnienie, dlaczego wasza organizacja wybrata to konkretne dziatanie, projekt lub
program. Wyttumaczcie dlaczego wasze podejscie jest lepsze, skuteczniejsze w
porownaniu do innych.
e. Informacje na temat waszej organizacji, w tym dlaczego zostata zatozona, jaki jest
zwigzek pomiedzy waszg wizjg i misjg a proponowanym dziataniem lub programem.
f. Konkretne informacja na temat zasobow finansowych, ktérych bedziecie potrzebowali
do realizagji dziatan. Czego potrzebujecie? Na jaki okres czasu? W jaki sposob wyko-
rzystacie zasoby finansowe?
g. Opis innych potencjalnych zrodet wsparcia (jeslijuz posiadacie jakies finansowe srodki
na realizacje wybranego dziatania, wymiencie ich wysokose, w jaki sposob zostang
wykorzystane itd.).
h. Co osoba/organizacja, ktdrg prosicie o wsparcie otrzyma w zamian (np. promocja
logo na waszej stronie internetowej lub w materiatach projektowych)?

KROK 3  Po omowieniu wymienionych wyzej aspektdéw przygotujcie prezentacje zawierajacg
informacje na temat kazdego z nich. Prezentacja nie powinna by¢ dtuzsza niz 7 minut.
[20 MIN]

KROK 4 NAFORUM: Zaprezentujcie swojg prace sobie nawzajem. Zatrzymajcie prezentacje, jesli
jej czas przekroczy 7 minut. Po kazdej prezentacji omowcie jej mocne i stabe strony oraz
sposoby na ulepszenie. [35 MIN]

@ KONTYNUACJA

Jesli cheecie poznac inny sposob prezentowania, zapoznajcie sie z
kartg metody Storytelling - tworzenie narracji dla organizac;ji (06).
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