6 DONOR PERSONA @ @ @

TOOLS FOR CITIZENS

® Implication dans le pouvoir décisionnel
du programme. Nom:

Nationalité:

Occupation:

e Comment bénéficieront-ils d’étre donneur?
(Promotion de leur logo, etc.)

e Raison du don:

e Comment seront-ils informés des avancées
du programme s'’ils deviennent un donneur?

e Ont-ils une motivation élevée? OQUI

NON
® Revenu mensuel:
e Sont-ils financierement en oul
mesure de vous soutenir de
. , i squliare? NON
e Connexion au réseau: maniére réguliere?

. . e Connexion au programme/sujet:
e Seront-ils faciles QUI

2 ?
a contacter? NON

e Comment allons-nous décider de rechercher un donneur?
Comment le donneur sera-t-il contacté?

e Ou habitent-ils?

® Par qui?

® Loisirs:
® Pour quand?

® Mode de vie:

E] MODELE FINANCIER
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