31 PREZENTAREA IDEILOR iN FATA DONATORILOR

DESCRIERE

Uneori te adresezi potentialilor  donatori
printr-un proces de aplicare scrisg, pentru care
poti sa Tti iel timp si sa planifici fiecare detaliu
legat de ceea ce doresti sd le comunici. Alteori,
este posibil sa al sansa sa te Intalnesti cu
potentialul tdu donator si sa 1i prezinti personal
proiectul. Si pentru acest tip de prezentare este
necesara si importanta o buna pregatire. Acest
exercitiu te va ajuta sa dezvolti o monstra de
succes, care sd 1ti prezinte proiectul, activitatea
sau programul in cea mai buna lumina.

lz VARF (#® PERSPECTIVA

E MODEL FINANCIAR

@@ PLENSI
@ 2h 05m @@ GRUPURI MICI

PREGATIRE

Pregateste o lista a activitatilor,
proiectelor sau programelor
pentru care ai nevoie de sprijin
financiar.

(¥) MATERIALE

e Flip Chart
® Markere
e Cartonase de moderare

INSTRUMENTE

Niciunul
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TOOLS FOR CITIZENS

PAS 1 IN PLEN: Prezentati si discutati pe scurt:
(1) ideea c& aducerea unei monstre si prezentdarile sunt o abilitate care poate fi invatata
prin practica si pregatire,
(2) de ce este important pentru organizatia voastra sa aiba pregatitd o monstra/o
prezentare scurtd pentru fiecare activitate, proiect sau program pentru care cauta
finantare si
(8) ceea ce duce la 0 monstra sau o prezentare buna. [20 MIN]

PAS 2 IN GRUPURI MICI: Creati o monstra bund pentru una dintre activitatile sau unul din
programele pe care le-ati identificat anterior. [45 MIN]
Pentru fiecare program sau activitate, grupurile dezvolta:
a. O definitie a problemei sociale pe care organizatia voastrd incearcd sa o abordeze prin
intermediul programului sau activitatii. Ar trebui sa includeti dovezi ale problemei si sa le
situati in contextul istoric si In proiectii viitoare. Aceasta definitie ar trebui sa includa
informatii despre circumstantele problemei, grupul tinté si contextul sau mai larg (local,
national sau global).
b. Informatii despre diferitele solutii care ar putea fi aplicate pentru rezolvarea aceastei
probleme specifice.
c. O analizéd a domeniului vostru de activitate, in care identificati cine (alte ONG-uri,
companii etc.) abordeaza deja problema sociald pe care ati dori sd o atingeti cu program-
ul sau activitatea voastra.
d. O imagine clara despre motivul pentru care organizatia voastra a ales acest program
sau activitate specifica. Explicati avantajele pe care le are abordarea voastra in compara-
tie cu a altora.
e Informatii despre organizatie (inclusiv de ce a fost fondatd, care este legatura dintre
viziunea organizatiel si activitatea sau programul pe care 1l propuneti).
f. Informatii specifice despre resursele financiare de care veti avea nevoie pentru aceastd
activitate sau program. De ce aveti nevoie, pentru cat timp? Cum veti utiliza aceste
resurse financiare?
g. O definitie a altor potentiale surse de sprijin (daca aveti deja unele contributii financiare,
indicati suma si modul in care o veti utiliza etc.).
h. Cefi veti oferi persoanei/organizatiei respective dacé accepta sa va susting (de exemp-
lu, promovarea logo-ului lor pe site-ul vostru sau materiale promotionale)?

PAS 3 Dupa ce ati discutat aceste aspecte ale monstrei voastre, creati o prezentare care sa
includa fiecare punct pe care |-ati discutat. Fiecare prezentare trebuie sa aiba maximum
7/ minute. [20 MIN]

PAS 4 IN PLEN: Prezentati monstrele pregatite unii altora. Opriti prezentarea dacéa timpul de
prezentare a monstrei depdseste 7 minute. Dupa fiecare prezentare, discutati punctele
tari si punctele slabe ale fiecarei prezentari si cum ar putea fi iImbunatatita. [35 MIN]

@ FOLLOW UP

Pentru a afla despre un alt tip de monstra, uitati-va la cartonasul de
metoda: Storytelling: Crearea unei naratiuni pentru organizatie (06).
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